🧾 Producto 4:
Plan de negocio de una microempresa que contenga los elementos fundamentales enfocados en una idea de negocio relacionada con la carrera técnica cursada.

🎯 Competencia a desarrollar:
Identifica conceptos y características de las microempresas, así como la finalidad y estructura del plan de negocio.

📘 Instrucciones generales
Los estudiantes deberán:
1. Elegir una idea de negocio basada en sus conocimientos técnicos (como soporte técnico, instalación de redes, diseño de páginas web, mantenimiento de equipos, etc.).
2. Identificar a qué público iría dirigida esa microempresa.
3. Establecer el objetivo del negocio, los recursos necesarios, la posible inversión inicial y las ventajas competitivas.
4. Redactar un documento que contenga los elementos fundamentales del plan de negocio, incluyendo nombre del proyecto, organización, clientes potenciales y medios de venta o contacto.
5. Presentar la propuesta con orden, claridad y visión profesional, integrándola a su portafolio de evidencias.



✅ ¿Qué te recomiendo hacer?
Te sugiero diseñar un formato de Plan de Negocio simplificado, tipo ficha, donde el estudiante pueda:
1. Proponer una idea de negocio basada en sus habilidades como Técnico en Informática (por ejemplo: soporte técnico, diseño web, asesoría en software, etc.).
2. Desarrollar los elementos clave de un plan de negocio, de forma sencilla y guiada.

📄 Formato sugerido:
	Sección del plan
	Descripción a completar

	Nombre de la microempresa
	Ejemplo: "TecniSoluciones Informáticas"

	Idea de negocio
	¿Qué producto o servicio ofrecerá? ¿A quién va dirigido?

	Objetivo del negocio
	¿Qué busca lograr con esta empresa?

	Clientes potenciales
	¿Quiénes son los posibles compradores o usuarios del servicio?

	Recursos necesarios
	Materiales, equipo, conocimientos, software, espacio, etc.

	Organización básica
	¿Quién hará qué? (puede ser individual o en equipo)

	Costos estimados iniciales
	¿Qué inversión mínima requiere tu idea? (aproximado)

	Ventajas competitivas
	¿Por qué tu empresa sería diferente o mejor que otras similares?

	Ubicación o canal de ventas
	¿Dónde ofrecerías tu producto o servicio? ¿Presencial, en línea, ambos?

	Nombre del emprendedor/a
	(Puede omitirse si tú tienes los datos por otro lado)



